MICROCRÉDITO SIN AVALES

Estimada amiga, 

Para solicitar un MICROCRÉDITO SIN AVALES, es necesario que nos envíes esta ficha con tus datos, así como el PROYECTO DE EMPRESA y la documentación necesaria. 

Para realizar el proyecto puedes ayudarte de la guía que adjuntamos. Es el documento fundamental para estudiar la viabilidad del negocio que quieres emprender, por tanto, es importante que lo trabajes al máximo y no olvides desarrollar ningún punto.

Además, es imprescindible que aportes toda la documentación, pues de este modo la tramitación del microcrédito será más rápida.

Para consultar cualquier duda o para solicitar cita en nuestra oficina, no dudes en contactar en el teléfono 91 435 47 03.
	INFORMACIÓN DE LA PROMOTORA

	Nombre y apellidos de la solicitante:
	N.I.F/N.I.E: :

	Domicilio particular:
	C.P:
	Localidad:

	Formación:
	Edad:
	Tlf:
	e-mail:

	Experiencia relacionada: ( Sí, de  …… años     ( No, pero con formación relacionada     

	Estado civil:
	Nacionalidad:


	INFORMACIÓN DE LA INICIATIVA EMPRESARIAL

	Actividad:
	Antigüedad: 
	Denominación:

	Domicilio social:
	CP
	Localidad:

	Tlf. Negocio:
	Fax:
	E-mail:

	Naturaleza jurídica:  Autónoma   (    Cooperativa   (   Sociedad ……..   (   Otro: …………………

	Núm. de socios y socias:          /     % capital Mujer/    % Hombre/ Administración:

Relación entre los socios: Amigo (  Compañeros de trabajo (   Pareja  (    Familia (


	SITUACIÓN ECONÒMICA ACTUAL 

	¿Cuántos miembros de su familia dependen de usted económicamente? ……….personas 

¿Qué parentesco tienen con usted?                                        Gastos familiares: ….……….€/mes           

	¿Qué fuentes de ingresos tiene?

Trabajo: …… €/mes     Tipo contrato:  Fijo  (    Temporal (    Autónomo (   Sin contrato (
Otro: …. €/mes  Ayuda familiar:.……€/mes  Trabajo de otros miembros de la família…….. €/mes

	¿Tendría ayuda en el caso de estar en dificultades financieras? ( No ( Sí, ¿Quién? 

	El local para la actividad, ¿es de su propiedad? Sí (  No  (
En caso de hipoteca del local: Pendiente de pagar: ………….  €  Cuota mensual: ……..…  €

	La casa actual donde vive es: ( Alquiler  (  Propiedad hipotecada (   De propiedad sin hipoteca. Otro..........

	En caso de hipoteca:  Pendiente de pagar: ………….  €  Cuota mensual: ……..…  €   

	Dinero ahorrado:

	Tiene crédito pendiente de pagar:  (No   (Si, de……………€     ¿Desde cuándo?…………………..

Cantidad pendiente:………………..€                        Cuota mensual:………….€ 

¿Con qué entidad bancaria?……………………………………………………………….

	Otros bienes: ( Local (Valor = ……………€)              ( Maquinaria  Valor = …………………….…€ 

( Vehículo (Valor = ……………€, Modelo/marca: ……………………….........…..……                                                                                                  ( Otros (indicar valor en €):……………………………………………………................

	¿Tiene deudas pendiente de pagar? ( No   ( Si,  de………….€          Cuota mensual:……€ 

 Entidad ......………………....


DOCUMENTACIÓN NECESARIA

· PROYECTO DE EMPRESA (se adjunta guía para su elaboración) 

· Fotocopia DNI / Permiso de residencia – trabajo

· Hoja de datos de la promotora, Informe de Vida Laboral y Curriculum Vitae

· Documentos de Constitución de Sociedad (en su caso)

· Informe de riesgos crediticios de la promotora emitido por la CIRBE (Central de Información de Riesgos del Banco de España) a fecha de solicitud del microcrédito

· Presupuestos y/o facturas de la inversión, Catálogo de productos

· Contrato de arrendamiento o pre-arrendamiento, y fotografías del local del negocio

· Contrato de relación comercial: Proveedores, clientes, vendedores, …

· Cartas de personas que conocen y apoyan tu proyecto

GUÍA PARA LA ELABORACIÓN DEL PLAN DE EMPRESA
Esta guía pretende servir de orientación en la preparación del Plan de Empresa, no debe ser interpretada de una forma rígida, pero sí debe contemplar extensamente cada uno de sus puntos. Si  consideras necesario señalar algún otro aspecto de interés no recogido en esta guía, puedes incluirlo en el epígrafe que consideres más adecuado.

1.) DATOS BÁSICOS DEL PROYECTO

· Nombre de identificación del proyecto.

· Ubicación.

· Fecha de inicio.

· Tipo de sociedad.

· Explicación breve de la actividad a desarrollar.

· Número de trabajadores previstos.

· Cuantificación, en líneas generales, de la inversión necesaria y su financiación.

2.) PROMOTORES DEL PROYECTO

· Identificación de los promotores. Datos personales.

· Breve historial profesional de los promotores.

· Situación económico-financiera personal (ingresos, gastos, patrimonio, deudas).

· Grado de dedicación futura al proyecto.

3.) DESCRIPCIÓN DE LOS PRODUCTOS /SERVICIOS
· Descripción de los productos o servicios.

· Elementos innovadores que incorporan, caracteres diferenciales respecto a los de la competencia.

4.) DESCRIPCIÓN DEL NEGOCIO
· Descripción del plan de producción.

· Principales costes.

· Proveedores más importantes.

· Descripción de las instalaciones y de la maquinaria necesaria y régimen de uso (propiedad, alquiler).

· Comparación con otras empresas del sector.

5.) ANÁLISIS DEL MERCADO

· Aspectos generales del sector. Evolución previsible.

· Clientes actuales y potenciales.

· Competencia: empresas más importantes del sector (especial referencia a su ubicación geográfica), datos más significativos y su evolución.

· Relación oferta/demanda.

6.) PLAN COMERCIAL

· Estrategia de ventas; precios, distribución, etc.

· Promoción, publicidad, etc.
7.) ORGANIZACIÓN Y PERSONAL

· Plantilla de la empresa.

· Experiencia profesional previa.

· Plan de formación.

· Servicios externos necesarios.

8.) INVERSIONES NECESARIAS Y FINANCICION PREVISTA

· Memoria de la inversión necesaria: presupuesto y proveedores del equipo y planning de realización.

· Necesidades de capital circulante: existencias necesarias, forma y periodo de cobro a clientes y forma y periodo de pago a proveedores.

· Cuantía necesaria de financiación.

· Instrumentos de financiación previstos (importes, plazos y condiciones): aumentos de capital, subvenciones, pago aplazado a proveedores, créditos que se esperan conseguir, con desglose de entidades, y otra financiación.
	QUÉ HA PAGADO HASTA EL MOMENTO:

	CONCEPTO
	IMPORTE
	CONCEPTO
	IMPORTE

	Constitución sociedad
	
	Equipo informático
	

	Fianza local
	
	Materias primas
	

	Obras local
	
	Equipo transporte
	

	Licencias
	
	Publicidad
	

	Maquinaria
	
	Otros
	

	Mobiliario
	
	….
	

	TOTAL ….

	QUÉ LE FALTA PARA ARRANCAR EL NEGOCIO:

	CONCEPTO
	IMPORTE
	CONCEPTO
	IMPORTE

	Constitución sociedad
	
	Equipo informático
	

	Fianza local
	
	Materias primas
	

	Obras local
	
	Equipo transporte
	

	Licencias
	
	Publicidad
	

	Maquinaria
	
	Otros
	

	Mobiliario
	
	….
	

	TOTAL ….

	¿Qué importes llevan IVA incorporado?   No  (__ Si (  ¿Qué porcentaje? …………………_____

	TOTAL DE LA INVERSIÓN DEL NEGOCIO


FINANCIACIÓN

	¿Cuánto dinero tiene ahorrado actualmente para aportar al negocio?

	¿Qué cantidad solicita?

	¿Tiene pensado solicitar o ha solicitado otro préstamo/crédito?  No  (
Si: ( A quién: …………………………… Cantidad: …………..   Concedido: Si (  No  (_______

	¿Tiene pensado solicitar o ha solicitado alguna subvención? 

Si: (    ¿A Quién?: ….………………………..… Cantidad: …………..   Concedida: Si (  No  (__ 


9.) VIABILIDAD FINANCIERA DEL PROYECTO: PREVISIÓN CUENTA DE RESULTADOS

· Previsión de ventas (volumen y precios), costes (debidamente desglosados) y resultados de la empresa para los próximos años (un mínimo de tres).

· Justificación de los supuestos empleados.

	1. DETALLE DE GASTOS MENSUALES FIJOS:

	Concepto
	Gastos Mens
	Concepto
	Gastos Mens

	Alquiler
	
	Mantenim. /  reparaciones
	

	Suministros(agua,luz,gas)
	
	Salario Bruto trabajadores
	

	
	
	Seguridad Social trabajadores
	

	Teléfono


	
	Sueldo autónomo
	

	Material de oficina
	
	SS autónomo
	

	 Gestoría
	
	Transporte
	

	Publicidad
	
	Otros
	

	Seguro No (     Sí (
	Cantidad total del seguro: …………………………

	
	¿Cada cuánto lo paga?  Mensualmente  (   Cada………. meses


	2. PREVISIÓN DE COMPRAS Y VENTAS PRIMEROS 6 MESES

	¿Cual es el precio de compra medio por unidad de materia prima?

	Número de provedores: ……… ¿Cómo paga?          ( Al contado              (A ….. días

	¿Cuál es el precio de venta medio?
	¿Cómo se fijará?   …….. % sobre precio de compra

Otros: ………………………………………………………….

	Número de ventas realizadas: ……….   ¿Cómo pagan?          ( Al contado   ( A .....….. días

	¿Qué mes tiene previsto comenzar a facturar?
	

	Núm. de competidores:
	Tiempo de antigüedad de los competidores:

	¿Cuánto vende la competencia?  Menos (  Igual (  Mas  (


	EJEMPLO DE PREVISIÓN MENSUAL*

	
	COSTE / UNIDAD
	PVP
	COMPRA UNID.
	VENTA UNID.

	PROD / SERVICIO  1
	
	
	
	

	PROD / SERVICIO  2
	
	
	
	

	…..
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


*ELABORAR PREVISIÓN DE CADA MES DEL AÑO 1, ESPECIALMENTE SI ES UN NEGOCIO DE ALTA ESTACIONALIDAD (INVIERNO-PRIMAVERA-VERANO-OTOÑO)

	EMPLO DE PREVISIÓN ANUAL DESDE LA FECHA DE INICIO*

	
	Mes 1
	Mes 2
	Mes 3
	Mes 4
	Mes 5
	Mes 6
	Mes 7
	Mes 8
	Mes 9
	M 10
	M 11
	M 12

	COMPRAS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


*ELABORAR PREVISIÓN DE AÑOS 1, 2 Y 3

La obtención de estos datos es imprescindible para el estudio, y, en su caso, tramitación del microcrédito. De conformidad con la L.O. 15/1999- 13/12 de Protección de Datos de carácter personal, la Fundación WWB en España (Banco Mundial de la Mujer), le informa que los datos personales facilitados por ud. van a ser incluidos en un fichero cuyo responsable es la citada entidad, con la finalidad de mantenerle informado de los distintos servicios que presta la Fundación teniendo en cuenta sus intereses y necesidades. Sus datos podrán ser cedidos a aquellas entidades u organismos públicos que financian o promocionan los proyectos que dirige la Fundación. La persona interesada podrá ejercer sus derechos de acceso, cancelación, rectificación u oposición mediante carta firmada y acompañada de DNI, dirigida a Banco Mundial de la Mujer, c/ Villanueva, 31 – 1º dcha. - 28001 Madrid.
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