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FICHA DE SOLICITUD DE PRÉSTAMO A TRAVÉS DEL

 BANCO MUNDIAL DE LA MUJER

DATOS DE LA SOLICITANTE:

Nombre y Apellidos:...................................................................................................................

NIF:...............................Edad: .................. Estado Civil: ....................... Nº Hijos a cargo: .......

Domicilio Particular ....................................................................................................................

CP......................... Población ..............................................Provincia.......................................

Nacionalidad:   (  Española       ( Otra: Especificar:.....................................

e-mail: ...........................................................................................................

Si tiene empresa: 

Nombre de la Empresa:.............................................................................................................

CIF: ..............................................Fecha Constitución:.................................

Domicilio:...................................................................................................................................

CP......................... Población ............................................Provincia........................................

e-mail : ................................................................ Web: ............................................................

Actividad: ...................................................................................................................................

IDEA DEL NEGOCIO

Breve descripción de la actividad que quiere desarrollar: .........................................................

....................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................

Actividad nueva: ( Nueva      ( No, fecha de inicio: .....................

Tiene experiencia relacionada con esta actividad: ( No      ( Sí , Explicar ..............................

....................................................................................................................................................

Formación académica : .......................................................

SITUACIÓN ECONÓMICA ACTUAL

¿Tiene avales que garanticen la operación?   ( Sí      ( No.

¿Qué fuentes de ingresos tiene?

( Trabajo ......................... € mes  Tipo Contrato:  ( Fijo  ( Temporal  ( Sin contrato

( Otro: .............................  € mes Ayuda familiar : ..............€ mes       Trabajo de otros miembros de la familia ................ € mes.        

El local para la actividad, ¿es de su propiedad?  (Sí    ( No

En caso de hipoteca del local: Pendiente de pagar ........................€   Cuota mensual................€

Dinero ahorrado: ........................................ (El préstamo no cubre la totalidad de la inversión)

En este momento, ¿tiene alguna deuda pendiente de pago?  (No   ( Sí. Especificar ..................................................................................................................................................

Entidad bancaria con quién desea realizar la operación:

( Entidad ...........................................................................................................

Indicar Nº Sucursal:................  Dirección .................................................... Tfo: .....................
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1.) DATOS BÁSICOS DEL PROYECTO

· Nombre de identificación del proyecto.

· Ubicación.

· Fecha de inicio.

· Tipo de sociedad.

· Explicación breve de la actividad a desarrollar.

· Número de trabajadores previstos.

· Cuantificación, en líneas generales, de la inversión necesaria y su financiación.

2.) PROMOTORES DEL PROYECTO

· Identificación de los promotores. Datos personales.

· Breve historial profesional de los promotores.

· Situación económico-financiera personal (ingresos, gastos, patrimonio, deudas).

· Grado de dedicación futura al proyecto.

3.) DESCRIPCIÓN DE LOS PRODUCTOS /SERVICIOS
· Descripción de los productos o servicios.

· Elementos innovadores que incorporan, caracteres diferenciales respecto a los de la competencia.

4.) DESCRIPCIÓN DEL NEGOCIO
· Descripción del plan de producción.

· Principales costes.

· Proveedores más importantes.

· Descripción de las instalaciones y de la maquinaria necesaria y régimen de uso (propiedad, alquiler).

· Comparación con otras empresas del sector.

5.) ANÁLISIS DEL MERCADO

· Aspectos generales del sector. Evolución previsible. Puntos fuertes y débiles de la actividad.
· Clientes actuales y potenciales.

· Competencia: empresas más importantes del sector (especial referencia a su ubicación geográfica), datos más significativos y su evolución. Indicar el nº de empresas que realizan similar actividad en el entorno donde va a ubicarse el proyecto.
· Relación oferta/demanda.

6.) PLAN COMERCIAL

· Estrategia de ventas, distribución, etc.
· Política de precios: Explicar con detalle la manera de fijar los precios de venta del producto y/o la prestación del servicio. Indicar los precios medios que hay en el mercado.

· Promoción, publicidad, …: Indicar cómo va a promocionarse el negocio., qué tipo de publicidad se utilizará, con qué frecuencia, qué coste tiene, …

· Analizar los medios de comunicación que existen, la edad  de la población que se mueve por allí, etc. 

· Previsión de cobros a clientes y de pagos a proveedores.

· Si existen deudas contraídas con terceros, explicar por qué motivo. Dar detalles.

· Si existe alguna deuda con Seguridad Social y/o Hacienda,  algún impagado con bancos

7.) ORGANIZACIÓN Y PERSONAL

· Plantilla de la empresa.

· Experiencia profesional previa.

· Plan de formación.

· Servicios externos necesarios.

8.) INVERSIONES NECESARIAS Y FINANCICION PREVISTA

· Memoria de la inversión necesaria: presupuesto y proveedores del equipo y planning de realización.

· Necesidades de capital circulante: existencias necesarias, forma y periodo de cobro a clientes y forma y periodo de pago a proveedores.

· Cuantía necesaria de financiación.

· Instrumentos de financiación previstos (importes, plazos y condiciones): aumentos de capital, subvenciones, pago aplazado a proveedores, créditos que se esperan conseguir, con desglose de entidades, y otra financiación.
Enumerar y cuantificar las inversiones previstas. Es im conseguir facturas proforma o presupuestos para que los datos sean reales, y presentar los originales.

	CONCEPTO
	DESCRIPCIÓN

	Gtos.1ºEstablecimiento
	Gtos.de constitución, publicidad de lanzamiento, adiestramiento de personal, estudios previos de naturaleza técnica y económica.

	Obras Acondicionamiento
	Albañilería, Fontanería, Electricidad, Pintura, Decoración...

	Instalaciones Técnicas
	Enganche de teléfono, luz, agua,...

	Maquinaria 
	Máquinas necesarias para la producción del bien y/o servicio

	Utillaje
	Accesorios necesarios para la producción.

	Mobiliario
	Mesas, sillas, butacas, mostrador, estanterías,  caja registradora, fax...

	Equipos Informáticos
	Ordenador, impresora y programas informáticos necesarios.

	Elementos Transporte
	Sólo vehículos industriales

	Fianza
	Importe de la fianza del local que se arrienda.

	Otras Inversiones
	Detalle de cualquier otra inversión que se precise.

	Tesorería
	Flujos de caja que necesitará la empresa en los tres primeros meses: alquileres, costes de personal y suministros. Habrá que incluir el coste de las Existencias mínimas para empezar a funcionar.


PLAN DE FINANCIACIÓN

La promotora/as de la actividad debe/n contar con unos fondos propios que posibiliten la puesta en marcha, será su riesgo. Nunca un préstamo bancario cubre la totalidad de la inversión.

	CONCEPTO
	DESCRIPCIÓN

	Capital Social
	Importe que fija la ley, y cuánto se ha desembolsado.

	Fondos Propios
	Importe que aporta la promotora individual.

	Otras Aportaciones socias
	Tanto dinerarias como en especie.

	Préstamos Subvencionados
	Si se ha obtenido alguno.

	Leasing
	Si alguna inversión se financia por este sistema.

	Préstamo que se tramita a través del Banco Mundial de la Mujer
	Indicar importe, con qué entidad y plazo de amortización.

	Subvenciones
	Indicar cuáles se han solicitado, y si se tiene alguna concedida y fecha prevista de cobro.


9.) VIABILIDAD FINANCIERA DEL PROYECTO: PREVISIÓN CUENTA DE RESULTADOS

Explicar con el máximo detalle cómo se obtienen las cifras de ingresos y gastos.
Ingresos:  Ingresos por ventas y/o prestación de servicios.

Gastos:  

	CONCEPTO
	DESCRIPCIÓN

	1.- Compra de Mercaderías
	Indicar importe,  nivel de reposición, stock necesario....

	2.- Sueldos y Salarios 
	Importes brutos del salario de cada trabajador. Incluir también el salario estipulado de la promotora autónoma.

	3.- Seguridad Social
	El importe que corresponde pagar a la empresa. Indicar el importe de la cuota de autónomos.

	4.- Arrendamientos
	Importe con IVA incluido. Indicar si es preciso pagar la Comunidad del local.

	5.- Reparaciones y 

      Conservación
	Cantidad que se destinará a mantener el local en perfectas condiciones.

	6.- Suministros
	Importe estimado de consumo de agua, luz, gas, teléfono, sellos, material de oficina.

	7.- Trabajos realizados por 

      otras empresas
	Cantidades de servicios que van a subcontratarse.

	8.- Gastos Transporte
	Derivados del desarrollo de la actividad.

	9.- Servicios Bancarios
	Comisiones bancarias que surgirán en el funcionamiento de la actividad.

	10.-Publicidad, Propaganda y Relaciones Públicas
	Importe  destinado a este concepto.

	11.- Primas de Seguros
	Seguro multiriesgo y de responsabilidad civil, si se precisa.

	12.- Otros Servicios
	Mensajeros, comidas, limpieza,  etc.

	13.- Tributos
	Importe del IAE y demás licencias que se precisen.

	14.- Gastos Financieros
	Derivados de operaciones de préstamo.

	15.- Otros Gtos.Financieros
	Derivados de  operaciones de leasing.

	16.- Gastos de Gestoría
	Importe correspondiente a este concepto.

	17.- Gtos.Extraordinarios
	Importe estimado por si acontece algún gasto no contemplado.


La obtención de estos datos es imprescindible para el estudio, y solicitud del crédito. De conformidad con la L.O. 15/1999- 13/12 de Protección de Datos de carácter personal, la Fundación WWB en España (Banco Mundial de la Mujer), le informa que los datos personales facilitados por ud. van a ser incluidos en un fichero cuyo responsable es la citada entidad, con la finalidad de mantenerle informado de los distintos servicios que presta la Fundación teniendo en cuenta sus intereses y necesidades. Sus datos podrán ser cedidos a aquellas entidades u organismos públicos que financian o promocionan los proyectos que dirige la Fundación. La persona interesada podrá ejercer sus derechos de acceso, cancelación, rectificación u oposición mediante carta firmada y acompañada de DNI, dirigida a Banco Mundial de la Mujer, c/ Villanueva, 31 – 1º dcha. - 28001 Madrid.


BANCO MUNDIAL DE LA  MUJER – C/ Villanueva, 31- 1º D- 28001 MADRID

Tfo.:91-4354703    Fax: 91-5768026        e-mail: wwb@bancomujer.org          web: www.bancomujer.org


_1089094247.bin

